Prijavni obrazac - PROGRAM POTPORA MALE VRIJEDNOSTI ZA POTICANJE PODUZETNIŠTVA U MEĐIMURSKO ŽUPANIJI „MEĐIMURSKO PODUZETNIŠTVO“

I. OPĆI PODACI O PODNOSITELJU PRIJAVE
	1.
	Naziv Podnositelja prijave
	

	2.
	Pravni oblik (d.d., j.d.o.o., d.o.o., obrt) 
	
	3.
	Datum osnivanja
	

	4.
	OIB  subjekta
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5.
	Ime i prezime ovlaštene osobe
	

	6.
	Sjedište podnositelja
	Općina / Grad
	

	
	
	Ulica i kućni broj
	

	
	
	Poštanski broj
	Poštanski ured

	
	
	
	
	
	
	
	

	7.
	Telefon 
	
	E-mail
	

	8.
	Poslovna banka žiro računa
	

	9.
	IBAN Podnositelja prijave
	H
	R
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	10.
	Broj zaposlenih (prosječan broj zaposlenih u 2018. godini temeljem sati rada)
	
	11.
	Kategorija prema veličini
	Mikro poduzeće
	

	
	
	
	
	
	Malo poduzeće
	

	
	
	
	
	
	Srednje poduzeće
	

	12.
	Djelatnost prema NDK 2007 na koju se odnosi projektni prijedlog 
	







II. PROJEKTNI PRIJEDLOG

1. Profil prijavitelja (maksimalno 2 stranice)
	Ukratko opišite gospodarski subjekt (djelatnost kojom se poduzeće bavi, kratak povijesni pregled poslovanja, plan aktivnosti u 2019. godini). Ukratko opišite proizvode ili usluge poduzeća. Opišite trenutno tržište poduzeća (udio na tržištu, kupci, dobavljači i sl.).











Popunite sljedeću tablicu:
Tablica procjene poslovanja
	
	2018.
	2019.
	2020.

	UKUPNI PRIHODI
	
	
	

	UKUPNI RASHODI
	
	
	

	NETO DOBIT
	
	
	

	PRIHOD OD IZVOZA
	
	
	

	BROJ/STRUKTURA ZAPOSLENIH*
	
	
	[bookmark: _GoBack]

	  1. VSS
	
	
	

	  2. VŠS/SSS
	
	
	

	  3. NSS/NKV
	
	
	

	PRIHOD PO ZAPOSLENOM
	
	
	


*prosječan broj zaposlenih u 2018. godini (temeljem sati rada)

2. Opis projekta (maksimalno 1 stranica)
	Opišite problem/razlog ulaganja, aktivnosti kojima će se problem riješiti i rezultate projekta. 
Opišite tehnološku razinu predloženog projekta (uvodi li se nova tehnologija koja dovodi do stvaranja novog proizvoda ili poboljšanja postojećeg, mijenja li se proizvodni proces uvođenjem novih tehnoloških razina i sl.)
Navedite očekivano trajanje predloženih aktivnosti (datum početka i završetka aktivnosti, maksimalno 6 mjeseci).
Ako je projektom planirano ulaganje u zaštitu intelektualnog vlasništva, opišite na koji način će te isto provesti.














3. Financijski opis projekta (maksimalno 1 stranica)
	Opišite financijski plan projektnog prijedloga te obrazložite izvore vlastitog sufinanciranja troškova provedbe projekta. Sukladno strukturi ulaganja popunite Tablicu proračuna projekta.



















Proračun projekta
Tablica proračuna projekta
	
	Aktivnost
	Broj jedinica
	Jedinična cijena
	Ukupno
	Obrazloženje

	1.
	Ulaganje u osnovnu imovinu za obavljanje djelatnosti

	1.1
	
	
	
	
	

	1.2
	
	
	
	
	

	1.3
	(Dodati redove po potrebi)
	
	
	
	

	2.
	Ulaganje u istraživanje, razvoj i inovacije

	2.1
	
	
	
	
	

	2.2
	
	
	
	
	

	2.3
	(Dodati redove po potrebi)
	
	
	
	

	A
	UKUPNI TROŠKOVI PROJEKTA
	

	B
	IZNOS TRAŽENE POTPORE
(max. 15.000,00 kn)
	

	C
	IZNOS VLASTITIH SREDSTAVA
	

	% OD UKUPNIH TROŠKOVA PROJEKTA (B/Ax100)
	


Molimo da uvažite sljedeće: 
· Proračunski troškovi moraju biti neophodni za provedbu projekta, proračun treba biti realan i u skladu s predloženim projektnim aktivnostima (projektne aktivnosti su usklađene s proračunom);
· Obrazloženja pojedinih stavki proračuna naglašavaju međuzavisnost procijenjenih troškova, planiranih aktivnosti i predviđenih ulaganja, prikazujući cjelovitost i dosljednost proračuna;
· Obrazloženja pojedinih stavki proračuna navode pretpostavke na kojima se temelje troškovi uključeni u proračun kako bi demonstrirali točnost procjena.
Napominjemo da će navedeno pridonijeti tome da se dokaže zrelost vašeg projekta odnosno da je projekt detaljno izrađen i opisan, točno planiran i predviđen u proračunu te ispravno vremenski planiran.


4. Poslovni model
Opišite vlastiti poslovni model (pri određivanju i opisu poslovnog modela možete se poslužiti brošurom „Inovacija poslovnih modela“, dostupnoj na sljedećoj poveznici: http://www.step.uniri.hr/wp-content/uploads/2014/12/Inovacija-poslovnih-modela-Step.pdf).

	Ključni partneri
Tko su naši ključni partneri?
Tko su naši ključni dobavljači?
Koje ključne resurse dobavljamo preko partnera? Koje ključne aktivnosti obavljaju partneri?


	Ključne aktivnosti
Koje ključne aktivnosti zahtjeva naša ponuda vrijednosti? Naši kanali distribucije? Odnosi s kupcima? Izvori prihoda?


	Ponuda vrijednosti
Koju vrijednost isporučujemo kupcu? Koji problem kupca pomažemo riješiti?Koji paket proizvoda i usluga nudimo pojedinom segmentu kupaca? Koje potrebe kupaca zadovoljavamo?


	Odnosi s kupcima
Kakav odnos svaki od naših segmenata kupaca očekuje da uspostavimo i održavamo? Koje odnose smo uspostavili? Kako su oni integrirani u ostatak našeg poslovnog modela? Koliko su ti odnosi skupi?
























	Segmenti kupaca
Za koga stvaramo vrijednost?
Tko su naši najvažniji kupci?



	
	Ključni resursi
Koje ključne resurse zahtjeva naša ponuda vrijednosti? Naši kanali distribucije? Odnosi s kupcima? Izvori prihoda?

	
	Kanali
Putem kojih kanala naši segmenti kupaca žele biti zahvaćeni? Kako ih sad zahvaćamo? Kako su naši kanali integrirani? Koji su najbolji?
Koji su najisplatljiviji? Kako ih uklapamo u rutine kupaca?




























	

	Struktura troškova
Koji su najvažniji troškovi, neodvojivi od našeg poslovnog modela?Koji ključni resursi su najskuplji? Koje ključne aktivnosti su najskuplje?































	Izvori prihoda
Koju su vrijednost naši kupci zaista spremni platiti? Za što trenutno plaćaju? Na koji način trenutno plaćaju? Kako bi najradije plaćali? Koliko svaki izvor prihoda doprinosi sveukupnim prihodima?




		
		

		
			





